Informe Deuda
Adjuntamos como prueba de deuda y de haber intentado apurar la vía amistosa para cobrar la deuda la siguiente información:
1. Correos electrónicos en los que Javier acepta nuestros honorarios y se compromete a abonarnos un 15% de la operación en su venta final. En una comida, además, me confirmó personalmente que esa venta ya se había cerrado con éxito.
2. Correos con detalle de todas las gestiones realizadas, en los que queda reflejado nuestro trabajo en cada momento.
3. WhatsApps (no adjuntos en este correo, pero a vuestra disposición), en los que Javier (CEO ambas empresas) reitera en varias ocasiones que nos pagará.
Desde mi punto de vista, hemos sido engañados. Incluso en el caso de que finalmente nos abone lo que nos debe, el resultado seguirá siendo negativo por varias razones:
· Dejamos de atender a otros clientes para dedicarnos a este proyecto.
· Aceptamos una rebaja en nuestros honorarios.
· Lo más grave: se ha visto perjudicada nuestra reputación con los partners que conseguimos para el proyecto.
Javier dio orden a su socio, Carlos Zamorano, de firmar los contratos con los partners de primer nivel que habíamos incorporado: Brickken, ATH21, Bullblockchancelaw y Carlos Cameo (desarrolladores y despachos expertos en tokenización de activos en España y EE.UU.), no ha pagado nada más que a Carlos Cameo una factura por el diseño de la app (había 4 fases y tenía que pagar una factura por fase, no pago más que la primera).
Adjunto los documentos en orden cronológico inverso, del más reciente al más antiguo:
Fecha 5/09/25 Petición de pago de la refacturación a Caravan España. De esta factura ha pagado 5.000 IVA incluido, lo que nos ha hecho hacer una rectificación de factura y generarle otra por la deuda exitente con Carava
[image: Imagen que contiene Tabla

El contenido generado por IA puede ser incorrecto.]


Fecha 3/09/25 Acta de todo lo hablado con Javier en la comida, Proyecto vendido de Mondiva del cual según aceptación de propuesta de trabajo nos debe un 15%, nueva extregegia de negocio, informacion de la deuda con partners, compromiso de pago de la factura nuestra de Nexum, así como, la factura pendiente de cobra de la web de la Clínica Innata de la cual el me dijo que se haría cargo:
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20/08/25 correo de Luis de proximos pasos. Nadie nos había dicho que pararamos, todo lo contrario nos había pedido que tuvieramos lanzado el proyecto a finales de septiembre:

[image: Imagen que contiene Interfaz de usuario gráfica
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Fecha 10/08/25 Factura de retainer de julio y agosto junto con documentacion PDF de todas las actividad realizada:
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Fecha 8/7/25 actuzalización del desarrollo de la app de inversión:

[image: Interfaz de usuario gráfica, Texto, Aplicación
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Fecha 7/8/25 Carlos Zamorano me da los datos de facturación de Caravan US la cual nunca llego a pagar y yo le doy las gracias. Aqui tiene una cadena de correos interesante, esta la aceptacion de la propuesta económica que nos hizo, la negociación y la propuesta de valor de nuestra propuesta:

[image: Interfaz de usuario gráfica, Texto, Aplicación
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11/06/25 confirmación por parte de Javier de nuestra aceptacion del presupuesto:

[image: Interfaz de usuario gráfica, Texto, Aplicación
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10/06/25 renegociación y oferta económica de Javier Coterillo:
[image: Interfaz de usuario gráfica, Texto, Aplicación
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Hay correos desde mayo que es desde cuando estamos trabajando para Javier Coterillo, y también para su mujer con el desarrollo de su plan de MK y web de la Clínica Innata. Del proyecto solo pudimos cobrar una factura, y con ella, apenas hemos podido pagar al desarrollador. Sobre el tema de la web hay también correos y acta de nuestro compromiso y presupuesto. El cual no solo hemos cumplido, sino que le hemos regalado toda la imagen de Marca, logo y les hemos buscado médicos para su clínica.
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° Luis Ortiz 8 de agosto de 2025, 18:21
u Update desarrollo Mondiva App 08/07/2025
Para: carlos zamorano, Javier Coterillo, Cc: Luis Llano Detalles

Buenas a los dos!

Hoy Luis y yo hemos tenido una reunién con Carlos Cameo, el desarrollador de la app. Todo va segln la programacién que vimos. Os dejo por aqui el update del
desarrollo:

Task Name Description Due Date 1 Status
Medium  Disefio UJUX Disefio de la interfaz y... 27/7/2025 Completed
Medium Onboarding & KYC (Sumsub WebView) Implementacién del... 4/8/2025 Completed
Medium v  Home & Descubrimiento... ~ Abrir > Desarrollo de la... 11/8/2025 In Progress v
Medium Detalle de proyecto Implementacién de la... 14/8/2025 In Progress
Medium  Inversién + Integracién Stripe & DFNS Desarrollo del flujo de... 28/8/2025 To Do
Medium  Wallet y gestion segura (DFNS) Implementacién de la... 11/9/2025 To Do
Medium Dashboard de usuario + NFTs + Historial Desarrollo del panel de... 18/9/2025 To Do
Medium  Notificaciones (push + in-app) Implementacién de... 23/9/2025 To Do
Medium  Cash Out (SEPA + Cripto) + NFT Burn Desarrollo de la... 30/9/2025 To Do
Medium  Multi Idioma (ES/EN) + Legal + Soporte Implementacién de... 6/10/2025 To Do
Medium QA + Testing (manual + técnico) Pruebas manuales y... 20/10/2025 To Do
Medium  Publicacién App Stores Preparacién y publicaci..  3/11/2025 To Do

...y una vez finalizada y aprobada la fase de disefio UX/UI, se ha continuado con la integracién con el sistema de KYC (Sumsub) que utilizan también desde Brikken.

En el video adjunto ("Entrega KYC.MOV"), podéis ver una grabacion de pantalla directamente desde el iPhone de Carlos con el proceso de registro y verificacion de
identidad realizado a través de ID + prueba de vida (el pixelado del DNIy cara es para proteger su identidad).

Como dijimos en su momento, el proceso desde Sumsub puede personalizarse tanto como queramos, incluyendo solicitud de todo tipo de documentos y pruebas
(origen de fondos, residencia...),como proponemos Luis y yo es que los requisitos vengan marcados por la parte legal y evidentemente por brickken, es una simple
cuestion de afadir esos pasos (ya esta preparada la App para poder hacerlo en cuestion de un par de horas de desarrollo).

La siguiente entrega, que nos mandaréa el desarrollador, vendra igualmente en video tomado directamente desde su iPhone, seré la de la pagina de Home &
Descubrimiento de Proyectos. A medida que avancemos con las entregas, el video sera cada vez mas completo, permitiendo visualizar como queda cada una de las
partes de la app: las antiguas y las nuevas.

A partir de septiembre mas o menos, calculamos que ya podremos generar una version lo suficientemente completa de la App para que podamos instalarla directamente
en nuestros dispositivos.

Por altimo, nos ha recordado que tenemos pendiente una factura, le hemos comentado que la semana que viene la tendra pagada, el sigue desarrollando a todo ritmo.

Seguimos, cualquier cosa nos decis!

= ga KYC.MOV

Abrazo,
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Luis Ortiz 7 de agosto de 2025, 18:7
Re: Propuesta de servicios de los "Luises" ;)
Para: Gerencia Caravan, Cc: jcoterillo@me.com Detalle

Gracias Carlos!
Un abrazo,
Luis Ortiz

ceo
Nexum Consulting Solutions

Responsable del tratamiento: NEXUM CONSULTING SOLUTIONS, S.L. con CIF B75817460 y
domicilio en PASEO EUROPA 12, PORTAL 3 ATICO C - 28703 DE SAN SEBASTIAN DE LOS REYES con nimero
de teléfono +34685885454 y correo electronico administracion@nexumconsultingsolutions.com. Asimismo, ha
designado un delegado de proteccion de datos con correo

electrénico administracion@nexumconsultingsolutions.com. | Finalidad principal: gestionar la relacién comercial

ylo profesional / Prestar el servicio contratado / Atender las consultas o remitr la informacion que

nos solicita. | Legitimacién: ejecucion contractual / precontractual (articulo 6.1.b) del RGPD) / Interés legitimo
(articulo 6.1.§) del RGPD). | Derechos: puede ejercer los derechos reconocidos en los articulos 15 a 22 del RGPD, de
acceso, rectificacion, supresion, portabilidad, limitacién, oposicion, asi como a no ser objeto de decisiones basadas
Gnicamente en el tratamiento automatizado de sus datos, cuando procedan escribiendo a la direccion PASEQ
EUROPA 12, PORTAL 3 ATICO C - 28703 DE SAN SEBASTIAN DE LOS REYES o en el correo

electronico administracion@nexumconsultingsolutions.com. | Informacién adicional: puede consultar la informacion
adicional y detallada sobre nuestra Politica de Privacidad en www.nexumconsultingsolutions.com o escribiendo al
correo electronico administracion@nexumconsultingsolutions.com. | Confidencialidad: si usted no es el destinatario y
recibe este correo electrénico por error, rogamos se ponga en contacto con nosotros y destruya de inmediato

el mailfiax por error recibido con todos sus documentos adjuntos sin leerlos ni hacer ningan uso de los datos que

en ellos figuren, ateniéndose a las consecuencias que de un uso indebido de dichos datos puedan derivarse.

El 7 ago 2025, a las 17:20, Gerencia Caravan <gerencia@caravanrealestate.com> escribi

Hola Luis.

los datos para facturar son :

CARAVAN AVANTI USA CORP.

EIN: 99-3543150

2740 E OAKLAND PARK BLVD 303 FORT LAUDERDALE, FL

<8681d1e8.png>

Carlos Zamorano

Gerencia
C/ General Diaz Porlier 57 4°C. 28006 Madrid
Tel.: +34 622 31 51 83

Email: gerencia@caravanrealestate.com

CONFIDENCIALIDAD: Este mensaje y cualquier dato adjunto es para uso exclusivo del destinatario y puede contener informacién privilegi:
confidencial. Si el receptor de este mensaje no es el destinatario previsto o un representante autorizado del destinatario previsto, queda infor
por este medio que cualquier difusién, distribucién, utilizacién o comunicacién publica, de todo o parte de esta comunicacién esta estrictan
mrahihida ©i ictbed ha rerihida acke mencaio nar orrar ~ar favunr nekifinnenncla inmediatarmente nar carren alartrdnicn v mraceda al haread
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Javier Coterillo 11 de junio de 2025, 21:15
Re: Propuesta de servicios de los "Luises" ;
Para: Luis Ortiz, Cc: Luis Llano, Gerencia Caravan

Detalles

Fantastico

VAMOS A POR ELLO
Reunion Operativa el lunes 0 martes??

Abrazos enormes

Enviado desde mi iPad

El 11 jun 2025, a las 13:53, Luis Ortiz <luisortiz@nexumconsultingsolution.com> escril

Estimado Javier,

Muchas gracias por tu confianza y por incluirnos tanto en la proyeccién econémica como en el capital social de MONDIVA USA. Nos entusiasma enormemente formar
parte de este viaje apasionante.

Te confirmamos el acuerdo de fee mensual de 5.000 € + IVA desde el 1 de julio y el 15 % de participacion en la sociedad. Ya sabes que llevamos mas de un mes
entregados a este proyecto con toda la energia y dedicacion que se merece.

En las Gltimas semanas hemos invertido ya numerosas horas en:

« Coordinar y celebrar cerca de 10 reuniones con distintos proveedores de software especializados en tokenizacién de activos y departamentos legales que protejan
tus, ahora nuestros, intereses.

« Identificar y contactar con un auditor externo de primera linea para blindar la trazabilidad y la seguridad juridica del proyecto.
Todo ello con el objetivo de optimizar costes, minimizar riesgos y sacar el maximo partido a una tecnologia de vanguardia.
Ahora si, nos subimos al barco oficialmente y quedamos atentos a la formalizacion contractual de la estructura societaria americana que Carlos y Alan estan gestionando.
Mientras tanto, puedes contar con nuestro compromiso total para definir los tiempos, afinar los costes y poner en marcha cuanto antes un proyecto tan ganador como
este.
“Creer es crear”, y juntos vamos a hacerlo realidad.

Un fuerte abrazo y jAVANTI siempre!

<Gréfico_pegado-2.png>

EI10 jun 2025, a las 8:42, Javier Coterillo <jcoterillo@me.com> escribio:

Estimados compafrieros,

La propuesta me parece fantastica para poder arrancar un proyecto ganador como es en el que estamos.

Esta semana de hecho deberiamos ya arrancar teniendo mas o menos claros los tiempos, los costes, etc.

Respecto a la propuesta econémica ya sabéis que ahora estoy con ciertas tensiones del liquidez debido a la inversion importante en SKM y el propio piso de Miami que
ya nos esta empezando a dar movimiento en cuanto a alquileres turisticos pero cuento con vosotros como equipo y cuento con vosotros como socios dentro de la

sociedad MONDIVA USA como parte de la propiedad y desarrollo de la misma.

Me puedo comprometer a partir del 1 de Julio a pagaros 5.000 ( mas IVA obviamente en factura de servicios) y que estéis dentro de la sociedad con un 15%, tanto a
nivel personal como profesional me apetece que participéis con nosotros en este viaje.

Entre esta semana y la proxima estamos esperando los papeles de la sociedad americana Carlos esta con Alan de Miami gestionando ese tema.

Solo deciros que CREER ES CREAR y ya estamos en ello, es un proyecto apasionante y sin duda que nos daréa retornos econémicos altos y posibilidades de desarrollo
empresarial importantes a corto y medio plazo.

Un abrazo enorme, vamos a por ello

AVANTI SIEMPRE
Enviado desde mi iPad
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Javier Coterillo 10 de junio de 2025, 8:42

[ ]
Rv: Propuesta de servicios de los "Luises" ;
Para: Luis Ortiz, Cc: Luis Llano, Gerencia Caravan Detalles
Estimados compafrieros,

La propuesta me parece fantastica para poder arrancar un proyecto ganador como es en el que estamos.
Esta semana de hecho deberiamos ya arrancar teniendo mas o menos claros los tiempos, los costes, etc.

Respecto a la propuesta econémica ya sabéis que ahora estoy con ciertas tensiones del liquidez debido a la inversion importante en SKM y el propio piso de Miami que
ya nos esta empezando a dar movimiento en cuanto a alquileres turisticos pero cuento con vosotros como equipo y cuento con vosotros como socios dentro de la
ssociedad MONDIVA USA como parte de la propiedad y desarrollo de la misma.

Me puedo comprometer a partir del 1 de Julio a pagaros 5.000 ( mas IVA obviamente en factura de servicios) y que estéis dentro de la sociedad con un 15%, tanto a
nivel personal como profesional me apetece que participéis con nosotros en este viaje.

Entre esta semana y la proxima estamos esperando los papeles de la sociedad americana Carlos esta con Alan de Miami gestionando ese tema.

Solo deciros que CREER ES CREAR y ya estamos en ello, es un proyecto apasionante y sin duda que nos daréa retornos econémicos altos y posibilidades de desarrolio
empresarial importantes a corto y medio plazo.

Un abrazo enorme, vamos a por ello

AVANTI SIEMPRE
Enviado desde mi iPad

Inicio del mensaje reenviado:

De: Javier Coterillo <jcoterillo@me.com>

Fecha: 4 de junio de 2025, 13:31:19 CEST

Para: Gerencia Caravan <gerencia@caravanrealestate.com>
Asunto: Rv: Propuesta de servicios de los "Luises" ;)

De: Luis Ortiz <luisortiz@nexumconsultingsolution.com>
Fecha: 4 de junio de 2025, 11:25:56 CEST

Para: Javier Coterillo Nuevo <jcoterillo@me.com>

Cc: Luis Llano <luisllano@me.com>

Asunto: Propuesta de servicios de los "Luises" ;)

Hola Javi,

Luis y yo, alias los “Luises", coincidimos plenamente en que este proyecto merece un servicio 10/10, y para ello hemos estado definiendo con precision el alcance
de nuestra dedicacion, funciones y responsabilidades, con el objetivo de asegurar el cumplimiento de los hitos y objetivos que vayamos marcando juntos.

A continuacién, te detallamos las areas que abarcaria nuestra propuesta para Mondiva (dejamos independiente y como un proyecto separado Innata, antigua
Longevidad):

Desarrollo Web y App de tokenizacién

A) Eleccién y negociaciacion en nombre de Mondiva con el Partner tecnolégico (24h no recurrentes)

« Desarrollar criterios de evaluacion de proveedores tecnologicos experto en este tipo de negocio y desarrollos.

« Entrevistas con los fiferentes proveedores.

« Eleccion y presentacion del partner.

+ Negociacién econémica con le partner, asi como su alcance. Consiguiendo para Mondiva el mejor partner con el mejor precio.

« Desarrollo del contrato de servicios entre Mondiva y el partner.

B) Disefio de la web y app, validaciones, etc (20h iniciales y 4h recurentes mensualmente)

C) Control y seguimiento del proyecto. (16h mensuales )

D) Contratar auditor externo y acompafiar en la auditoria. 360° para la seguridad de Mondiva y Fondo (3 auditorias durante el primer afio, por fases, 8h cada
una, mas coste auditor)

Marketing y Comunicacién
A) Estrategia de Marketing y Comunicacion

« Disefio, planificacion e implementacion integral de la estrategia global de marketing y comunicacion, en coordinacion con la agencia seleccionada.
« Definicién clara y efectiva del posicionamiento de la marca Mondiva en el mercado internacional.
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° Luis Ortiz 5 de septiembre de 2025, 15:19
“ Re: Factura retainer y resumen ejecutivo de actividades
Para: carlos zamorano, Cc: Luis Llano, Javier Coterillo Detalles

Buenas tardes Carlos,
Qué tal estas? Espero que tu y los tuyos esteis bien y hayas pasado un feliz verano.

Estuve comiendo con Javier el martes y ya me conté el cambio de planes. Me dijo que la semana que viene nos reuniriamos para ver como le sacamos provecho a todo
lo que esta en marcha, quiza con otra configuracion de negocio, no os olvideis de darnos un par de opciones de agenda.

Por otro lado, quedé con Javier que la factura que os hice en agosto que iba dirigida a Caravan US la cancelara y os la hiciera a a Caravan Espafia. Te la adjunto y te
ruego que en cuanto podais me la pagueis pues me vendria bien cobrarla lo antes posible, muchas gracias.

NEXUM CONSULTING SOLUTIONS, 5.
Paseo Europa 12, poral 3 AL C
26703 San Sebastinda fos Reyes (Madrc)
CIF:BTSEITARD

Slente:

‘CARAVAN AVANTIINVERSIONES SL
cF:Brasiezie

Domicio Social: Gala GensralDiaz ol 57, 4°C, Madid
LD, Javer Coteilo

Facha: 5 da septambre de 2025
Facura " 1082025

Concest Fes monsusl eses| _imporie
[Sercos profesionaies So0000] 2] 10.000.00¢]

Madelo retsiner mensusl. Meses juloy agosto
Tros Ny gt 31l Logl a4 0 0 s o 0, 5 i

L Ts000e]

Totarem VA

i
i
i
i
i
i
i
i
i
i
I
i
i
T
1 Too00e|
I

wa| o) s e

TOTAL FACTURA. o000 €

FORMA DE PAGO:
TRANSFERENCIA BANCARIA ANDBANK  ES51 0200 1101 66 7200042382

Inscrita en el Registro Mercantil de Madrid, Seceién 8%, Hoja M-843941 IRUS 1000442668778 CIF:B75617460

Carlos, Javier ya te contara lo que hablamos, tiene un resumen, no tan resumen, en su mail. Lo que si que me preocupa y en aras de evitar una demanda por los
contratos firmados, principalmemente el despacho de US que ya te han mandado 2 mails recordandote el pago, te recomiendo que les escribas para ganar tiempo ya
que si no, corréis el riesgo de que os llegue una demanda a vuestra sociedad de US. En cuanto podais nos vemos para ver siguientes pasos.
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Luis Ortiz 3 de septiembre de 2025, 19:15
Resumen de nuestra conversacion en la magnifica comida de ayer
Para: Javier Coterillo

Estimado Javi,

Me alegré mucho verte ayer y gracias de nuevo por invitarme a comer. Mas alla de la comida, disfruté la buena conversacion y comprobar que lo tienes todo bajo control.
iEnhorabuena, eres un crack!

Te hago un resumen de lo que comentamos para confirmar que lo entendi bien, no me dejo nada y activar lo pendiente:
1. Proyecto Mondiva

Segln me dijiste, este proyecto ya se vendié a un inversor y la herramienta de tokenizacion (desarrollada por Martin, incluso con una app nativa) quedé cerrada. Asi que, por
nuestra parte, lo damos por finalizado.

2. Proyecto Nexum (“los Luises”)
Coincidimos en que es un proyecto de gran valor, con:

« Los mejores despachos de abogados expertos en tokenizacion de activos en USA, Bull BlockChain Law, (SEC) y Espaiia con ATH 21 ( MICA), trabajando bajo modelo de
Club de Inversores para evitar CNMV. Contratos firmados en julio.

« Brickken, tras su consultoria, se perfila como el mejor partner tecnol6gico, con experiencia contrastada en Europa y USA. Contrato firmado junio.

« Encargo de 6 modelos de contratos segun tipo de inversor (fisico o juridico) y token (beneficio, activo o servicio). Estos contratos deben estar programados en blockchain,
con valor equiparable al de un fedatario publico, Gnicos y limitados en nimero.

« Carlos Cameo, con amplia trayectoria en tokenizacion, plantea una app nativa integrada con Brickken (o con cualquier otra plataforma futura), que seré la cara visible para
el inversor (KYC, pasarela, calculadoras, gestion de fondos, etc.). Contrato firmado en junio.

3. Préximos pasos acordados

« Paquetizar el proyecto para su venta a grupos de inversion, holdings, etc. (si lo confirmas, redactaremos el proyecto y lo revisaremos con los partners para valorar costes
de replicabilidad).

« Definir el producto de inversion y plan de marketing.
« Reunirnos con los partners para ajustar el proyecto y costes. Y tranquilizarlos sobre los compromisos de ejecucion y pago acordados.

« Revisar nuestra continuidad una vez finalizado el proyecto. A tu disposicion.

4. Preocupaciones inmediatas

Existen compromisos de pago con los partners y conviene darles visibilidad cuanto antes. A dia de hoy:

« Brickken: 20.000 €

* ATH21:3.500-4.000 €

« Bull Blockchain Law: 20.000 €

« Carlos: 25.000 €. Ha cobrado ya 7.000 € y hay que seguir abonando segin fases, de momento esta parado su proyecto pendiente del pago de las 2° fase.

Me preocupa especialmente el despacho americano: ya han enviado dos recordatorios a Carlos Zamorano y, si no se actla pronto, existe riesgo de demanda (el contrato
esta firmado con la empresa americana). Es urgente que Carlos les escriba.

5. Facturas

+ Nexum: acordamos cancelar la emitida sobre la sociedad americana y emitir una nueva a nombre de Caravan Espaiia. Por favor, pasame los datos para rehacerla;
quedamos en que me la harias efectiva la semana que viene (te agradezco mucho este apoyo).

* Logevida: me dijiste que te la enviara directamente. Te la adjunto; aunque sea pequefia, me ayuda a compensar pagos ya adelantados a Luis y al desarroll Recordat
ponga INNATA veras que va a Logevida como la anterior.
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° ‘ Luis Llano 20 de agosto de 2025, 13:
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Re: Si queremos estar live en septiembre
Para: carlos zamorano, Javier Coterillo, Luis Ortiz

Buenas tardes caballeros

Espero que estos dias de verano, con otro ritmo vayan bien.

Estamos a puertas de septiembre, pase mucha info y necesidades que ibamos a tener. ( lo mas urgente reenvio el cue
del correo). Y aprovecho para volver a enviar todos los docs que os pasé en julio y agosto

- UN ejemplo de contrato que tienen que validar los abogados cuando arranquemos con ellos. Por toda la parte que ellc
se haran responsables. ( TANTO USA como Espaia)

- El informe sobre el proyecto DUAL que comento Carlos por Wasap

- Vuelvo con los requisitos Legales de USA y Espafia. ( Ojo, que septiembre viene con algiin cambio)

- Purchase en Curso, notas legales y pies de pagina que estamos redactando

- Necesidades Reales, que esto es lo que mas quema.

Como tenemos que avanzar, os adjunto para ok y empezar a crear, calendario editorial para el Blog y para las redes
sociales.

El Blog se llamara Token Intelligence( he pillado el nombre por evitar bribones ahora que estais con rondas).

Necesito Ok de los temas para redactar y repasar la parte legal. Y poder pillar a la CM y que empiece a programar
contenido en redes.

Abrazo
Luis

Planificacién Semanal )
Detallada.docx

Calendario Editorial - Token Intelligence Hub (Meses 1-3)

Blockehain Bisico

Securty vs Uty

niis RWA

G Fisclidad
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° Luis Ortiz 10 de agosto de 2025, 23:52
“ Factura retainer y resumen ejecutivo de actividades
Para: Javier Coterillo, carlos zamorano, Cc: Luis Llano Detalles

Buenas dias Javier y Carlos,
Espero que esteis bien y hayais pasado un feliz fin de semana.

Adjunto la factura correspondiente a nuestro retainer mensual de los Gltimos dos meses, documento de acciones realizadas mayo - agosto y resumen ejecutivo de las
principales acciones realizadas:

* Marketing:

°

o Creacion del logo e identidad de marca.

o Elaboracion del documento de estrategia necesaria para el lanzamiento a nivel marketing.

o Documento de seleccién del dominio ideal con estrategia SEO para optimizacion de visibilidad online.
« Proyecto de tokenizacién de activos:

o Definicion del modelo de tokenizacion y partes implicadas.

o Seleccion de partners estratégicos (Brickken, ATH21, Bull Blockchain Law).

o Negociaciones econémicas y cierre de acuerdos.

o Estudio normativo (SEC, MiCA, KYC) en EE. UU. y Europa.

o Coordinacion del desarrollo tecnolégico y disefio de la APP.

o Creacion de entorno de pruebas y seguimiento semanal del avance (primera fase completada).
« Comunicacién y gestién: Reuniones periddicas con el cliente, gestion de riesgos y coordinacion con todos los proveedores.

En el documento adjunto encontraréis el detalle completo de todas las tareas y avances.

Préximos pasos:
« Coordinar reuniones para cerrar el plan de marketing en septiembre.

« Recordatorio: pendiente pago a Brickken y Carlos Cameo.
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